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Examinez attentivement le système

d’implants AdVent,® une solution en un temps

chirurgical proposée par Zimmer Dental, la

société qui répond aux besoins professionnels

des denturologistes. Avec le système

d’implants AdVent, la prise d’empreinte

supra-gingivale est une opération simple

et facile. De plus, les nombreuses

caractéristiques de sa conception de

pointe (dont les triples filets

autotaraudants brevetés de Zimmer

Dental et la technologie de l'hexagone

interne à friction) expliquent sa stabilité

exceptionnelle. 

Le système d’implants AdVent,c’est

l’implant réclamé par les denturologistes

et créé par leur partenaire privilégié.

Système d’implants AdVent

Notre technologie –

votre dextérité.
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Commanditaire majeur du Symposium, ZIMMER | dental vous convie à assister à la conférence qui
clôturera cette rencontre de trois jours des denturologistes canadiens, vendredi, à 15h00, dans la Salle
Îles Percées BC de l’Hôtel Mortagne.

C’est un événement à ne pas manquer alors que le Vice-président, recherche et développement, de
ZIMMER | dental vous livrera un exposé intitulé:

Un nouveau matériau révolutionnaire pour implants dentaires
Dès l’antiquité, la quête pour un matériau d’implants solide et biocompatible débutait et elle se poursuit
toujours. Les recherches ont démontré que divers traitements auxquels on peut soumettre les surfaces
solides peuvent améliorer l’apposition osseuse. Toutefois, ils ne représentent que des faciès variés d’une
même méthode d’ancrage. Cette conférence traitera d’une nouvelle méthode d’ancrage révolutionnaire
en émergence qui permet la régénération osseuse à même la surface de l’implant.

LE CONFÉRENCIER
MICHAEL COLLINS, MS, MBA
Vice-président, recherche et développement, ZIMMER | dental

Michael Collins a été nommé à titre de vice-président, recherche et développement, de ZIMMER | dental
en octobre 2004. Il s’est joint à ZIMMER en 2000 à titre d’ingénieur principal de projets au sein du
groupe de développement hanches et a été promu à titre d’ingénieur principal en janvier 2002. En
2003, M. Collins se joignait au groupe américain de commercialisation hanches acétabulaires où il
agissait à titre de chef des produits du portefeuille complet des hanches acétabulaires.      

M. Collins est détenteur d’un baccalauréat en génie mécanique scientifique de la Purdue University,
d’une maîtrise en génie biomédical de l’Université d’Akron et d’un MBA de la Ball State University.  

Le monde de la denturologie québécoise est favorisé de pouvoir compter sur l’implication remarquable
qu’assume le société ZIMMER | dental lors des divers événements qui rassemblent les membres de la
profession. Que ce soit, entre autres, lors des rencontres EXPODENT ou lors de l’événement majeur que
fut  le SYMPOSIUM MONDIAL DE MONTREAL 2004, ZIMMER | dental a toujours été au premier plan
des partenaires commerciaux qui ont contribué à la réussite de ces moments mémorables qu’ont appréciés
les membres de notre milieu professionnel. Il en est encore de même à l’occasion de ce Symposium. 

Merci ZIMMER | dental

Le Comité organisateur du Symposium National de la Denturologie 2008
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Martin Damphousse, d.d.
Président de l’ADQ

E
n 2008, dans le contexte de l’avènement du pro-

gramme de transmission électronique des données

élaboré par l’Association des denturologistes du

Canada, le Conseil d’administration de votre Asso-

ciation a procédé aux changements de codes nécessaires pour

les arrimer au plan national d’uniformatisation des codes.  

À l’analyse des codes, et en comparant la tarification au Québec

avec celle des autres provinces pour les mêmes actes posés, on

s’est rendu compte qu’on avait un sérieux rattrapage à faire;

et davantage dans certains actes que dans d’autres. Les

administrateurs décident alors de donner un magistral coup de

barre pour ramener la tarification de nos actes professionnels

à leur juste valeur; bien sûr, cela nous a amenés à apporter

des modifications importantes.

Première réaction: ONDE DE CHOC dans les chaumières et dans

les cabinets de denturologistes. Certains dénoncent : «Ça n’a pas

de bon sens!!! Augmenter tel code de 30% ou tel autre de 32%,

etc…; voyons donc!! » Mais d’autres denturologistes saluent

notre initiative: « Il était temps qu’on se rapproche de la vraie

valeur de nos actes ». Mais qu’en est-il de cette vraie valeur du

travail du denturologiste?

Et cela m’amène à vous rappeler la chronique Les conseils de

Marcel que signait notre collègue Marcel Lavigne, d.d., dans

ce magazine et vous inviter à relire les articles que Marcel a

rédigés sur la tarification au cours des années 2002 et 2003.

Avec l’autorisation de ce dernier, nous reprenons quelques

éléments de ses textes. 

«…il sera difficile de faire reconnaître que nous sommes les

spécialisstes dans notre domaine d’activité professionnelle si

on ne demande que la moitié du tarif que réclamment les

dentistes. »  (le denturo, Automne 2002)

(Nous offrons un service personnalisé). « Prenons réellement

conscience que la peersonnalisation: - esthétique - phonétique -

équilibre (arc facial) - c’est par nous, et seulement paar nous,

que ça se passe. Le laboratoire produit du standard, non du

personnalisé. » (le denturo, Décembre 2002) 

«Denturologistess, vous exercez une profession d’une grande

valeur; que cela se voit dans la valeur que vous attribueez à

vos services professionnels. » (le denturo, Décembre 2002)

Et c’est là où je veux amener votre réflexion : sur la valeur

que vous donnez au travail que vous faites. Il faut arrêter de

se sous-estimer, de sous-estimer la valeur de notre labeur. On

a un bel exemple avec la RAMQ; dans les dernières années, le

C/C est passé de 467$ à plus de 1000$. La barre minimale est

dès lors établie : il ne devrait donc plus se vendre au Québec

de C/C en bas de 1000$. 

Tarification 
et notoriété



Centre 
d’implantologie 
Dr Jean-François 
Bélanger
dentiste généraliste

Le Dr Jean-François 
Bélanger 

vous accueille depuis 
plus de seize ans

Qualifications :
• Formation avancée de greffe osseuse pour implants, Misch,

Pittsburg, États-Unis, 1996

• Formation en occlusion et en réhabilitation buccale, Institut
Alain Landry, Québec, 1994

• Chirurgie et prosthodontie implantaire, Misch, Pittsburg,
États-Unis, 1993-94

• Chirurgie implantaire, Nobelpharma inc., Toulon, France, 1993

• Doctorat en médecine dentaire, Université de Montréal, 1986

• Baccalauréat en microbiologie, Université de Montréal, 1981

Services offerts :
Chirurgies d’implants haut et bas

Greffes osseuses - Élévations sinusales
Support technique aux référents

Cours - Tutorat - Coaching et cercles d’étude
Nobel Guide à votre disposition

Environnement sécuritaire
Protocole chirurgical rigoureux

Sédation I/V disponible sur place

Habileté à travailler avec plusieurs systèmes

Le Centre d’implantologie 
Dr Jean-François Bélanger
c’est plus de 60 denturologistes
qui font équipe avec Dr Bélanger
« On est là pour vous

avec vous ! »

ANJOU • MONTRÉAL  
RIVE-SUD • LAVAL • JOLIETTE 

1 800 798-4675
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Toutefois, le plus beau témoignage que j’ai reçu vient d’un

denturologistes de la région de Gatineau. À la venue du

nouveau Guide de tarifs, ce denturologiste a décidé de l’appliquer

intégralement et, bien plus, de le montrer à ses patients lorsqu’il

fixe le coût de ses services. Après trois mois d’analyse systématique

de chacun de ses patients pour en évaluer la réponse, la réaction

et la conclusion, aucun de ses patients n’a délaissé son cabinet

pour une question de coûts. Personne ne s’est plaint de l’augmen-

tation appliquée ou de sa tarification. Conclusion : ce dentu-

rologiste, après trois mois, se retrouve avec 10 000 $ de plus

d’honoraires, sans aucune dépense additionnelle, et ce pour

un même nombre d’actes.

Donc, est-ce qu’on peut conclure qu’il est peut-être temps que

la portion des denturologistes qui ne factureraient pas assez,

fassent une introspection de cette situation? Nous les invitons

à augmenter leur tarification dès demain de 100$, 200$, 300$,

en la justifiant par  la qualité de leur travail. Je prends le pari

que vous n’aurez pas de refus de vos patients, car vous valez

ces prix-là. Il en va de notre notoriété et de notre crédibilité.

Donnons du sérieux à notre profession.

Lors du voyage de formation au Liechtenstein en mai dernier,

les échanges ont permis de constater que la venue de la prothèse

sur implants nous a amenés à vendre ces travaux à très haute

tarification et la réaction de nos patients n’a pas été de nous

fuir; bien au contraire, ils nous réfèrent leurs proches et leurs

connaissances. La hausse en implantologie est justifiée d’abord

par la qualité de votre travail. Ne soyez pas gênés de charger

ce que vous valez. Les gens recherchent la qualité et sont prêts

à en payer le prix.

Vous êtes convaincus de faire un travail de grande valeur; nous

espérons que ce message vous convaincra que cela mérite d’être

rémunéré à sa juste valeur. En souhaitant que nous vous ayons

amenés à y réfléchir sérieusement. 

Bon Symposium à toutes et à tous.
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David L. Hicks, L.D., D.D.
Président

Association des denturologistes du Canada

Mon rôle à titre de Président de l’Association des
denturologistes du Canada prendra fin alors que
s’ajournera la rencontre annuelle générale qui se
tiendra à Montréal en septembre prochain. Je ne

peux passer sous silence mon appréciation pour les personnes
extraordinaires qui m’ont soutenu et informé au cours des six
dernières années.

En premier lieu, j’aimerais remercier sincèrement Gerry Hansen.
Gerry a fait preuve d’un dévouement et d’un engagement sans
borne envers la profession et ce, pendant près de vingt ans.
C’est ici au Manitoba qu’elle a débuté en tant qu’agente d’admi-
nistration de l’association provinciale. Gerry a grimpé les rangs
pour devenir directrice générale de l’Association des dentu-
rologistes du Canada. Sa contribution envers la profession est
sans précédent. Gerry ÉTAIT la «clé de voûte». Plusieurs créations
ont été «pondues » par le personnel de l’association au cours
des dernières décennies. Toutefois, sans l’engagement et la
sagesse de Madame Hansen, plusieurs de ces projets n’auraient
pris vie ou n’auraient donné les résultats attendus. Les projets
visant, entre autres, l’accréditation, les codes tarifaires, la mobilité
de la main d’œuvre, Dacnet, les règlements administratifs, de
même que l’organisation de nombreuses conventions nationales
ne sont que quelques-uns des nombreux accomplissements que
Gerry a réalisés au cours de sa carrière au sein de l’ADC. Ceux
et celles qui ont eu le privilège d’œuvrer à ses côtés savent
que sa contribution émanait de son humilité profonde. Elle
n’a jamais sciemment recherché les honneurs. Gerry : je te
remercie car d’être en ta présence et d’avoir eu l’honneur
d’œuvrer à tes côtés ont fait de moi un être meilleur.

Lorsque j’ai été élu président en 2002, la situation financière
de l’association nationale était piteuse. J’ai chargé Michael
Vout de ce dossier et il a livré des performances extraordinaires
au cours de mes trois mandats. En tant que fonctionnaire des
finances, M. Vout s’est mérité le prix George Connolly, un
honneur qui lui revient de pleins droits.

En janvier dernier, Lynne Alfreds a été nommée directrice
générale de l’ADC. Au cours de ses six premiers mois, elle a
su démontrer un réel engagement et m’a permis de vivre la
dernière année de mon mandat en toute quiétude. Lynne sera
sans aucun doute une alliée précieuse du nouveau président.

Une autre grande dame mérite d’être mentionnée. Mary, ma
charmante épouse, a su faire preuve d’une patience sans égale
tout au long de mes vingt années d’implication sur la scène
politique provinciale et nationale. Je te remercie de ta sagesse,
de ta patience et surtout de ton écoute alors que je te déballais
toutes mes frustrations et mes inquiétudes. Tu as toujours été
là pour moi et je ne saurais vraiment pleinement t’en remercier.

J’aimerais remercier tout spécialement mon défunt père, le Dr
Douglas Hicks, qui, à Saskatoon en 1977, m’initiait au domaine
de la denturologie. Mon père participait à l’ébauche de la
législation en matière de denturologie en Saskatchewan à titre
de président neutre. Mon père était administrateur pour le
Conseil de l’éducation de la Saskatchewan et il avait besoin
d’un «chauffeur » et d’un compagnon pour les deux heures de
route nous séparant de Regina. Je crois que nous avons fait le
trajet cinq ou six fois en quelques mois. Alors âgé de 15 ans
et détenteur d’un permis d’apprenti conducteur, il s’agissait
d’une occasion en or de gagner de l’expérience sur grande route.
C’est ainsi que je suis entré dans le domaine de la denturologie
il y a à peine 31 ans.

Je ne mentionne ici que quelques-uns de mes collègues tant
aux nivaux provincial que national. Je ne peux que vous remercier
tous de votre contribution envers la denturologie. Les amitiés
que j’ai forgées au cours des années me suivront bien au-delà
de cette présidence. Notre passion commune pour notre profession
nous unira toujours et nous continuerons à célébrer ensemble.

Je remercie chacun d’entre vous. Il m’a fait plaisir de vous
connaître… et maintenant, retournons à nos affaires.

Passage du flambeau
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En septembre 2002, David L. Hicks, L.D. D.D., acceptait
d’assumer la tâche de Président de l’Association des
denturologistes du Canada. Se donnant comme objectif
de doter les denturologistes des meilleurs outils  leur

permettant d’exercer leur profession avec efficacité et célérité,
dès le début de son mandat, David s’est engagé à fond dans
la poursuite de la démarche initiée par son prédécesseur pour
développer un réseau de facturation électronique, dossier complexe
et chargé de difficultés qui en aurait découragé plus d’un. Si l’on
voit la venue toute proche au Québec de la mise en place de
ce réseau, nous le devons au travail persévérant et tenace de
David Hicks.

Pouvant compter sur l’accueil enthousiasme que David Hicks a
montré de façon continue aux projets qu’elle lui présentait, l’ADQ
tient à témoigner sa gratitude pour sa précieuse collaboration
en particulier lors du Symposium mondial de Montréal (2004),
le grand succès obtenu par cet évènement portant également
sa signature.

Grand défenseur et promoteur de la denturologie canadienne,
par son travail, sa personnalité et son entregent David Hicks
a su faire reconnaître la qualité et la progression de notre profession
tant ici même dans notre pays qu’à l’étranger.

Au nom des membres de l’Association des denturologistes du
Québec, nous adressons à David Hicks l’expression de notre
admiration et le témoignage de notre vive reconnaissance.

Hommage à David Hicks, LD., DD.

In September 2002, David L. Hicks, LD, DD, agreed to become President of the
Denturist Association of Canada and to take on all the responsibilities such a
position entails. With an objective of providing the best tools to denturists to
allow them to exercise their profession efficiently and quickly, David spared no

effort to pursue the process started by his predecessor to develop an electronic billing
network, a complex and highly difficult file which would have discouraged many
stronger men. In Quebec, if we are now about to have this network in place, it is due
to the perseverance and tenacity of David Hicks.

The ADQ could always depend on David Hicks’ enthusiastic response to the various
projects it presented. We wish to thank him for his precious cooperation, mostly in
regards to the 2004 Worldwide Symposium held in Montreal, the success of which
also bears his signature.

Davis Hicks is a great defender and promoter of Canadian denturism. His efforts,
personality and people skills tremendously helped our profession to progress and to
have its quality recognized nationally as well as internationally.

On behalf of all members of the Association des denturologistes du Québec, it is with
great admiration that we thank David Hicks.

A Tribute to David Hicks, LD, DD
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Omer Fortin, d.d.
Président du Sénat de la denturologie

N
ous célébrons les vingt ans du Sénat de la dentu-

rologie québécoise; nous célébrons vingt années

durant lesquelles on a reconnu la sagesse et

l’expérience de membres de la profession qui furent

invités à se réunir sous une bannière leur permettant d’exprimer

leur avis sur tout sujet se rapportant à l’art que nous pratiquons.

Le titre de Sénateur reconnaît la valeur de celle et de celui à

qui il est attribué, mais il lui confère aussi le statut de gardien

de la profession, enjoignant à son titulaire d’être aux aguets,

et de surveiller et réagir à tout changement qui pourrait venir

perturber un état dont nous sommes fiers, celui de professionnel

de la santé dentaire.

Aussi, alors que nous jetons un coup d’oeil en arrière pour nous

rappeler les années difficiles de la naissance de notre profession,

débuts qu’ont vécus bon nombre des Sénateurs encore en fonction;

alors que dans la période présente, nous pouvons constater que

les denturologistes vivent, sinon dans une grande prospérité,

à tout le moins dans une relative aisance (bien qu’un nombre

élevé de collègues affichent une très grande réussite tant profes-

sionnelle que financière, ce dont nous les félicitons en toutes

amitiés); nous nous devons, à l’occasion de cet anniversaire,

de jeter notre regard vers l’avant et d’essayer de voir ce que

sera l’avenir de la denturologie.

Notre profession n’est pas statique, elle est appelée à évoluer;

le futur nous réserve des développements dont nous n’avons

encore aucune notion. Le Symposium national 2008 nous offre

l’opportunité de découvrir une foule de nouveaux éléments qui

viendront modifier notre façon de voir et de faire la denturologie

de demain.

Nous sommes tous au fait de l’engouement de plus en plus

répandu d’afficher un sourire impeccable; les médias nous

inondent de publicité vantant les qualités d’une dentition parfaite.

La dentisterie esthétique et la dentisterie cosmétique sont deux

spécialités qui continueront à poursuivre leur essor dans notre

société. Comment y adapterons-nous notre pratique? Il nous

faudra développer des mesures pour mieux informer les

denturologistes sur les nouveautés et, à ce propos, l’avènement

du Centre Québécois de Formation en Denturologie s’avère un

instrument qui arrive à point nommé pour répondre à cette

question.

En outre, notre profession n’est pas en reste dans le cadre du

développement phénoménal que connaît l’informatique, et non

seulement au seul plan de la gestion de notre entreprise.

Conception de prothèses par ordinateur, dentisterie numérique,

des concepts que l’on devra maîtriser pour être performants

dans notre pratique.

Et surtout, malgré la baisse constante des inscriptions à l’étude

de la denturologie, n’allons pas croire que les services que nous

rendons seront éventuellement moins en demande; au contraire,

la prothèse dentaire demeurera le produit le plus en demande

dans les 15 prochaines années. Alors, pourquoi la profession

n’est-elle pas plus recherchée? Sans doute, avons-nous un

problème d’image et de marketing auquel il faudra apporter

solution. En corollaire, il y aurait lieu de définir des mesures

pour ouvrir les contacts avec les jeunes membres de la profession

et leur faciliter leurs débuts dans la pratique de la denturologie.

Rappelons ces mots souvent répétés : soyons solidaires! 

Le Sénat 
a VINGT ANS
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Yvon GoudreaultMichel Gamache Marcel Chayer Yvon Lefebvre

Ghislain LapointeSylvio Boulet Robert Cusson Aimé St-Louis

Martin DamphousseYvan Lavallée Yvan Robidas

Membres du Sénat de la denturologie québécoise présentement en fonction.

Voilà quelques réflexions qui n’ont pas la prétention d’apporter

réponses aux questions qu’elles soulèvent, mais peut-être pourront-

elles susciter quelque réaction; c’est le souhait que je formule.

À mes collègues du Sénat de la denturologie québécoise, mes

plus chaleureux hommages et mes plus sincères remerciements

pour le travail qu’ils exercent au bénéfice de notre profession

et de toutes celles et tous ceux qui la pratiquent.

MEMORANDUM
Assemblée générale des membres du
Sénat de la denturologie québécoise
Hôtel Mortagne, Salle R-1100
1228, rue Nobel, Ville de Boucherville
Samedi, le 20 septembre, à 09h00

Photo 

non-disponible

Photo 

non-disponible
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Dans la dernière édition de votre magazine le denturo,
nous vous informions que lors de la réunion tenue
le 18 avril dernier, les souscripteurs avaient confié
aux membres du Comité provisoire le soin de pour-

suivre les démarches visant l’acquisition de l’immeuble où loge
l’ADQ. 

Fin juin, une étape capitale vers la réalisation de ce projet
commun était franchie; à la date limite du 30 juin pour l’atteinte
du capital minimal de 250000$ permettant la poursuite du projet,
une surprise de taille attendait l’ADQ et les souscripteurs en
réalisant que ce montant minimal avait non seulement été
obtenu mais avait largement été dépassé, la compilation des
souscriptions reçues montrant un total de 375 000 $, soit un
tiers de plus que le minimum requis.

Tel qu’il était annoncé dans la lettre du 18 juillet adressée aux
souscripteurs pour leur faire part de cette bonne nouvelle :
«…En ajoutant à cette somme la contribution de 300 000 $
de l’Association,  le Comité provisoire dispose donc d’un
montant de 67500$ pour compléter les modalités de finan-
cemeent et présenter une promesse d’achat au propriétaire
de l’immeuble pressenti. » Qui plus est, considérant la bonne
santé financière de l’Association, les membres du Conseil
d’administration ont adopté une résolution confirmant
considérer l’option d’injecter un montant additionnel
de 100 000$ et ce en regard de la projection d’un autre
surplus d’importance anticipée pour l’année financière
2008. 

C’est sur ces bases des plus avantageuses que les membres du
Comité provisoire, lequel s’est adjoint les bons offices du
Président de l’ADQ, poursuivent leur mandat : négociation des
contrats de financement, définition des travaux requis, préciser
le plus exactement possible les états de revenus et dépenses, etc…  

Au moment où nous écrivons ces lignes, l’offre d’achat est en
voie d’être déposée; lors de l’assemblée générale, nous serons
en mesure de vous développer les conclusions présentées au
propriétaire et espérons qu’il sera possible de vous faire
connaître les réactions de ce dernier. 

Depuis le tout début de ce projet, le mot d’ordre est qu’il ne
faut surtout pas brusquer les choses, mais bien s’assurer de
gérer avec la plus grande prudence les multiples phases de tel
dossier. Aussi, est-ce  avec beaucoup d’optimisme mais aussi
avec beaucoup de discernement et de rationalité que les
membres du Comité provisoire poursuivent leur travail en
conservant constamment à l’esprit l’obligation première de
protection des sommes investies par les quarante-cinq sous-
cripteurs et l’apport de l’Association au nom de tous les membres,
ce qui inclut à nouveau la majorité des souscripteurs.

L’immeuble de l’ADQ
Les contributions des souscripteurs :
33% ou 125000$ de plus que le minimum requis.

w w w. a d q - q c . c o m • L e  d e n t u r o Au t o m n e  2 0 0 8
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GlaxoSmithKline
Pour sa part, la société GSK contribuera financièrement et  fournira le nouveau POLIDENT® nettement frais™ pour l’entretien du
PB afin de permettre aux joueurs et officiels de pouvoir profiter d’une fraîcheur durable grâce à l’action de la mousse détruisant
les bactéries qui sont la source d’odeurs désagréables dans la bouche. 

Nous incitons fortement les denturologistes à fréquenter les arénas de leur région respective afin d’être témoins de l’action menée
de concert avec Hockey Québec pour favoriser une plus grande visibilité de leur profession.

La dernière édition de votre magazine le denturo (Vol.
39, no. 02, p. 22) informait du programme développé
par l’ODQ et l’ADQ en partenariat avec Hockey Québec
pour la promotion du port du protecteur buccal per-

sonnalisé dans leurs publications et leurs activités.

L’Ordre et l’Association, regroupés sous le terme rassembleur
Les denturologistes du Québec, sont des plus heureux de l’avè-
nement de ce programme qui permettra à notre profession et
aux denturologistes d’être encore davantage connus par tous
les publics qui s’intéressent aux activités du hockey mineur
québécois ou qui en sont les bénéficiaires. Distribution d’affiches

dans les arénas, encarts publicitaires dans les porte-documents
d’équipes, diffusion de milliers de dépliants, conférence de presse,
et bien d’autres éléments qui identifieront les denturologistes
du Québec au cours de la prochaine saison 2008-2009.

Bien plus, sensibilisés à l’action initiée par le milieu de la dentu-
rologie et désireux de contribuer à son succès, deux partenaires
commerciaux de prestige ont accepté de se joindre au pro-
gramme en apportant le soutien de leur technique et de leurs
produits, sociétés que nous remercions vivement pour leur
précieuse collaboration.

GSK et DENTSPLY s’associent au
partenariat Hockey Québec /ODQ/ADQ

DENTSPLY CANADA
Votre Association ayant convenu de fabriquer les protecteurs buccaux pressurisés pour les joueurs des équipes du Québec en
plus de mettre sur pied un projet-pilote avec les officiels des matches de hockey, la firme DENTSPLY a fait le don de l’appareil
DRUFOMAT TE servant à fabriquer le PB pressurisé de très haute qualité, de même que tout le matériel de fabrication nécessaire
durant notre année de partenariat.





Vous faites partie d’une équipe de hockey. Vous croyez que  tout le corps est bien

protégé contre les accidents possibles; mais, qu’en est-il de la bouche…? De fait,

dans la pratique du hockey, les blessures à la bouche sont beaucoup plus nombreuses

qu’on pourrait le penser.

En plus de son rôle premier de protecteur des dents et des lèvres, le protecteur buccal

intra oral réduit également l’intensité des forces pouvant causer des commotions

cérébrales, des blessures au cou et des fractures mandibulaires, soit les blessures les

plus fréquentes subies lors de sports d’équipe.

Les denturologistes du Québec sont fiers d’être partenaires de Hockey Québec dans

le cadre de notre campagne de sensibilisation au port du protecteur buccal à

l’occasion des activités sportives.

On invite la population à consulter un denturologiste, un expert dans la fabrication

des prothèses dentaires, un professionnel de la santé dentaire tout indiqué pour

la fabrication du protecteur buccal personnalisé.

Visitez notre site : http://www.lesdenturologistesduquebec.com
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T
out au long de notre cours, on nous a continuel-

lement mis en garde sur l’obligation qui nous

incombait, en tant que denturologistes, de faire en

sorte que nos actes de pratique ne conduisent pas

à apporter des microorganismes étrangers dans la bouche de

nos patients. Que ce soit assainissement, désinfection, prophy-

laxie, stérilisation ou tout simplement asepsie, ce sont là tous

des termes pour obtenir le même résultat, soit l’utilisation d’une

méthode pour éviter toute invasion microbienne dans la bouche.

En juin dernier, les denturologistes ont reçu un communiqué

de la Régie de l’assurance maladie du Québec définissant les

Nouveaux tarifs pour services de prothèse acrylique dentaire

et le Nouveau supplément pour l’asepsiee. Quelques denturologistes

ayant communiqué avec l’Association trouvant ambigus certains

éléments de ce communiqué, l’Association a référé les questions

soulevées à la RAMQ et obtenu les précisions suivantes. 

Relativement à l’article 3 stipulant que: «Le nouveau supplément…

est payable seulement une fois, soit lors de la mise en bouche

d’une prothèse dentaire à une personne assurée » : 

• Question - Si le denturologistes confectionne deux prothèses,

haut et bas, peut-il facturer pour chaque prothèse?

• Réponse - Le denturologiste doit facturer une seule fois;

l’asepsie est valide non pas par prothèse, mais par mise en

bouche. Ajoutons que le denturologiste peut coder et facturer

l’asepsie pour un regarnissage, pour une réparation, pour

un remmplacement et pour une confection, mais ne peut la

facturer pour un rebasage, ce dernier acte de pratique n’étant

pas un service assuré par la RAMQ.

Relativement aux modifications apportées à la tarification :

• Question - Pour la présente année 2008, quel pourcentage

représente l’augmentation des tarifs pour les denturologistes?

• Réponse – Les tarifs applicables  à compter du 1er juin 2008

représentent une augmentation d’un peu plus de 13.5% par

rapport à ceux facturés jusqu’à cette date.

• Question - Quel a été le pourcentage d’augmentation pour les

denturologistes comparativement aux dentistes, pour les

procédures en général?

• Réponse – Les denturologistes bénéficient des mêmes pour-

centages que ceux consentis aux dentistes.

Nous espérons que ces quelques précisions répondent aux

questions que vous avez soulevées et nous vous invitons à nous

faire part de vos observations ou de vos questionnements sur

tout sujet qui pourrait faire l’objet d’interrogations de votre

part; suite à votre démarche, nous nous efforcerons d’obtenir

les réponses que nous publierons pour le bénéfice de tous.

Nous estimons que c’est là un des services que l’Association

doit rendre à ses membres.

Asepsie, les précisions de la RAMQ



La mission du CQFD
«Notre mission consiste à offrir de la formation continue diversifiée aux denturologistes et
autres professionnels du monde dentaire dans un environnement stimulant et enrichissant. »

Comme tous les membres j’apprenais en 2007 que l’Association avait adopté de créer un organisme ayant pour objectif
d’offrir de la formation pour permettre aux denturologistes d’étendre leurs connaissances et d’avoir accès à l’information sur
les outils nécessaires au développement de la pratique de la denturologie !

Lorsque l’on m’a approché en juillet 2007 pour siéger au bureau de direction du CQFD, c’est avec enthousiasme que j’ai accepté.
Je me suis senti privilégié d’être proposé par le Conseil d’administration de l’Association pour être associé directement à ce
projet et j’y ai souscrit; d’abord parce que je suis denturologiste et aussi parce qu’il me semblait possible avec mon bagage
d’expérience cumulée au fil des ans dans divers projets et entreprises de contribuer de façon constructive à l’élaboration du
Centre de Formation.

Présentement, certains individus qui auraient sûrement désiré être dans ma position, contestent mon implication. Probablement
dû à leur manque de vision, prétextant une forme de conflit d’intérêts, ce qui ne leur donne autre choix que  de poser des
gestes motivés par leurs propres intérêts et réclamer ma démission au sein du CA que constitue ce projet exceptionnel. Une
fois encore, il est dommage que l’aspect corporatif et politique viennent empiéter sur le développement et l’avancement de
la denturologie.

En tant qu’administrateur, je ne peux me permettre de risquer d’entraver le développement de l’organisme et son succès. Je
crois pouvoir être encore profitable à la profession et au C.Q.F.D. Considérant la situation et voulant être perçue comme un
développeur et un leader,  c’est à contre cœur, et après mûre réflexion, que je n’ai d’autre choix que d’offrir ma démission.

J’assure mes collègues administrateurs que je continuerai à être tout autant présent pour offrir ma collaboration et celle de
l’entreprise que je représente pour favoriser au maximum le succès du Centre. Merci à Martin Damphousse et à mes collègues
du CA dont j’ai hautement apprécié l’accueil et les témoignages d’amitié, et merci aux administrateurs de l’ADQ pour leur
grande marque de confiance et de considération à mon endroit.

À la prochaine,

Une personne qui porte envie aux autres, ne sait pas qu’elle se trouvera surprise de la pauvreté.

Richard Bourgault, d.d.



Calendrier des activités de formation continue du
Centre Québécois de Formation en Denturologie - Automne 2008

Organisée par :

En collaboration avec :

Lieu : Laboratoire dentaire Summum
116, rue Guilbault, Longueuil (Québec) 

Dates : Dimanche le 21 septembre 2008 

Durée : 1 journée de 9h00 à 18h00

Formateur :

Titre : Caractérisation de la fausse gencive P.A.C.

Cours pratique :
9h00 : accueil (chaque stagiaire arrive avec un montage bi maxillaire sur cire)
9h15/11h00 : finition des cires morphologie des surfaces polies stabilisatrices gestion de la papille inter dentaire
11h00/12h00 : mise en moufle partie et contre partie (utilisation d’un silicone)
12h00/13h00 : lunch (inclus)
13h00/13h30 : ébouillantage, décirage et vernissage des moufles
13h30/14h00 : démonstration du bourrage polychromique
14h00/15h00 : bourrage polychromique par les stagiaires
15h00/16h00 : polymérisation questions et réponses
16h00/17h30 : grattage polissage (état de surface des résines /«peau d’orange»)
17h30/18h00 : debriefing du stage

Langue : Français

Frais d’inscription par personne (taxes incluses) :
Denturologiste membre de l’ADQ  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .249.00$
Denturologiste non membre de l’ADQ . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .323.70$

# cours : 3

Seulement 20

places disponibles!

Premiers arrivés,

premiers servis!

Seulement 20

places disponibles!

Premiers arrivés,

premiers servis!

Yves Gastard :
Né en 1959 à Rennes en France. Après obtention d’un baccalauréat en 1979, il obtient son diplôme
de Prothésiste Dentaire 3 ans plus tard. Après 5 ans d’activité libérale, il intègre en 1988 le laboratoire
du CHU de Rennes, dont il prend la direction 2 ans plus tard, poste toujours occupé. Depuis 1992,
chargé de cours pour les BTM & BTMS à la Faculté des Métiers. En 1995, décroche son C.P.E.S. de
P.A.C., et 2 ans plus tard son D.U. de Prothèse Maxillo Faciale. Depuis 2000 , il pilote le CPES de PAC,
et anime stages et conférences au niveau national.



COUPON
D’INSCRIPTION

Compléter et retourner à :
CENTRE QUÉBÉCOIS DE FORMATION EN DENTUROLOGIE
8150, boul. Métropolitain Est, # 230, Anjou (Québec)  H1K 1A1
Tél. : (514) 252-0270      Téléc. : (514) 252-0392

M. Mme
Nom

N°
Rue

N° de cours : Date :

App.

Ville

Titre :

Date :

Pour plus d’informations, veuillez communiquer avec Kristiane Coulombe ou Jocelyne Jodoin de L’ADQ au 514 252-0270 poste 1
pour Kristiane et poste 4 pour Jocelyne. (Sans frais : 800 563-6273)

Signature :

N° de téléphone (domicile)

N° de carte de crédit

Nom du titulaire : Exp. :

(              )             - (              )             - (              )             -
N° de téléphone (travail) N° de télécopieur (travail)

❑ Denturologiste membre de l’ADQ

❑ Personnel auxiliaire d’un
denturologiste membre de l’ADQ

❑ Denturologiste non membre de l’ADQ

❑ VISA

❑ MASTERCARD

❑ Personnel auxiliaire d’un denturologiste 
non membre de l’ADQ

❑ Autre

Chèque libellé à l’ordre de : ❑
« Association des denturologistes du Québec »

Province Code postal Date de naissance

Prénom

A A A A M M

M A

J J

✁

ADRESSE

ACTIVITÉ

MODALITÉ DE PAIEMENT

Coût (taxes incl.) :

Le CQFD
organisera en
collaboration avec
Ivoclar Vivadent une
deuxième formation au
Liechtenstein en 2009.
Laissez-nous vos
coordonnées si vous êtes
intéressés, cela ne vous engage à
rien. Plus de détails sur cette formation
vous seront transmis prochainement.

NEW-YORK: AVIS DE CANCELLATION
Le CQFD est désolé de devoir vous annoncer l’annulation de l’activité de formation 
qui devait avoir lieu à New York la fin de semaine de l’Action de grâces, 
soit les 11, 12 et 13 octobre 2008.

L’entreprise Nobel Biocare, partenaire de cette formation, s’est retirée du projet.



Partenaires  pr iv i légiés  du CQFD
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SYMPOSIUM NATIONAL 2008
Du 17 au 21 septembre 2008 à l’Hôtel Mortagne de Boucherville

Mercredi, le 17 septembre
12h00 à 20h00 Exposants, montage
19h00 à 20h30 Soirée d’ouverture

& conférence - Entrée libre Salle Iles Percées BC

Jeudi, le 18 septembre
07h30 à 08h30 Exposants, montage
08h00 à 17h00 Inscriptions
08h30 à 17h00 Salle d’exposition Congrès ABCD
09h00 à 12h00 Réunion de l’ADC Salle R-100
09h30 à 16h30 Conférences Salle Iles Percées ABC
11h30 Conférence de presse Salle Pierre Boucher
12h00 à 13h30 Lunch
14h00 à 16h00 Réunion de l’ADC Salle R-100
17h30 Souper-conférence Salle Iles Percées BC

Vendredi, le 19 septembre
08h00 à 17h00 Inscriptions
08h30 à 17h00 Salle d’exposition Congrès ABCD
09h30 à 16h30 Conférences Salle Iles Percées ABC
12h00 à 13h30 Lunch
16h45 Tirages Kiosque de l’ADQ 
17h00 à 19h00 5 à 7 sur la terrasse 
17h00 à 20h00 Exposants, démontage

Samedi, le 20 septembre
08h30 à 10h00 Déjeuner-conférence Salle Iles Percées A
09h00 à 16h00 Assemblée générale annuelle de l’ADC Salle Pierre Boucher
09h00 à 10h00 Assemblée générale annuelle du Sénat Salle R-100
10h00 à 12h00 Assemblée générale annuelle de l’ADQ Salle Iles Percées BC
13h30 à 16h30 Assemblée générale annuelle de l’ODQ Salle Iles Percées BC
19h00 à 23h00 Soirée de Gala Congrès BC

Dimanche, le 21 septembre
09h00 à 12h00 Assemblée générale annuelle de l’ADC Salle Pierre Boucher
11h00 à 17h00 Réunion de la FID Salle La Broquerie

PROGRAMME
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CONFÉRENCES

1. Le spectre des indications de technique dentaire utilisant la
NOUVELLE ligne de dents modernes et universelles Genios

Salle : ILES PERCÉES BC

ANGLAIS (TRADUCTION SIMULTANÉE)

MDT GERHARD SCHMIDT (2 UFC)
Né en 1958 à Dortmund en Allemagne, Gerhard Schmidt débutait son apprentissage
à titre de technicien dentaire en 1974. En 1998, il recevait son diplôme de maître
technicien dentaire. En janvier 2000, Gerhard et son partenaire fondaient leur premier
laboratoire dentaire à Hamm en Allemagne et en novembre 2000, ils ont ouvert un
deuxième laboratoire à Luenen. Aujourd’hui, Gerhard est un membre actif de la
Commission d’examen des maîtres techniciens dentaires de la Chambre de commerce
de Dortmund ainsi que de leur groupe de travail. De plus, Gerhard est un formateur
certifié de la technique de mise en place des prothèses APF-NT de Dentsply (Allemagne)
ainsi que conférencier pour le système d’implant Syncone de Friadent (Allemagne).
Il a donné plusieurs cours et conférences à travers l’Europe (Allemagne, Autriche,
Italie et Pays-Bas). Adresse du laboratoire : Dentallabor Alt & Schmidt GmbH, Ernst-
Becker-Strasse 13, D-44534 Luenen. Courriel : dental-as@helimail.de  site internet :
www.alt-schmidt.de

À l’aide du cas d’un patient, Gerhard Schmidt présente les procédures nécessaires à
la fabrication de prothèses inférieure et supérieure à l’aide de la nouvelle ligne de
dents anatomiques et modernes en acrylique Genios de Dentsply Canada Ltée. Cette
conférence détaillée offerte par Gerhard abordera entre autres :

• La prise appropriée et l’articulation du modèle de la mâchoire supérieure
• L’implantation des dents antérieures supérieures
• La détermination du niveau d’occlusion
• Le concept de linguoclusie

Commandité par :

09h30 à 11h00

1
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CONFÉRENCES

2. La transmission électronique 
franchit la porte du Québec

Salle : ILES PERCÉES A

FRANÇAIS (SEULEMENT)

MARTIN DAMPHOUSSE, d.d. (2 UFC)
Diplômé en denturologie, Martin Damphousse pratique la profession depuis 22 ans
à Ville d’Anjou. Membre du Conseil d’administration de l’Association des dentu-
rologistes du Québec depuis 1993, il occupe depuis 1997 la fonction de Président de
l’ADQ et depuis 2005 il est le 1er Vice-président de  l’Association des denturologistes
du Canada.

Nommé DENTUROLOGISTE CANADIEN de l’année en 1999, l’implication marquante
de Martin Damphousse dans le milieu de la denturologie est de notoriété non seulement
provinciale et nationale mais également internationale ayant assumé la présidence
des comités d’organisation du Symposium mondial de la denturologie de Québec
1998 et Montréal 2004.

Conférencier émérite, il fut le 1er denturologiste conférencier à l’occasion d’un Congrès
mondial Nobel Biocare lors de la tenue de cet événement à Las Vegas en 2007. 

Après de longues années d’attente un important assureur Québécois, Desjardins,
enclenche un projet pilote afin d’intégrer la transmission électronique des demandes
d’assurance pour les denturologistes québécois. Ce n’est qu’une question de temps
avant que les autres assureurs n’emboîtent le pas. Cette conférence vous dressera un
bilan du dossier en plus d’y voir « live » une transmission électronique avec le support
de notre partenaire informatique AD2000.

Commandité par :

09h30 à 11h00 

2





w w w. a d q - q c . c o m • L e  d e n t u r o Au t o m n e  2 0 0 8

34

13h00 à 14h30

3

3. Les trouvailles de Daniel

Salle : ILES PERCÉES BC

FRANÇAIS (TRADUCTION SIMULTANÉE)

DANIEL LÉVEILLÉ, d.d. (2 UFC)
Pratique la denturologie depuis 12 ans, en 1996 il a gradué du Collège Édouard
Monpetit. En 2002, il devient l’administrateur de Montréal de l’Association des
denturologistes du Québec. Il a participé à la réalisation de différents événements:
Expodent 2002, Symposium Mondial 2004 et Symposium National 2008. Il a
assisté à plusieurs Congrès Internationaux : Paris 1996, Las Vegas 2002 et Londres
2007. Il a suivi d’ailleurs divers cours de perfectionnement tels que le NobelTour 2007
et la formation Ivoclar BPS au Leichtenstein en 2008. Et depuis quelques années, il
rédige un article dans la revue Le denturo : « Les trouvailles de Daniel ».

Inspirée des chroniques « Les trouvailles de Daniel » du magazine Le denturo, cette
conférence a pour but de présenter aux denturologistes divers instruments innovateurs
qui peuvent faciliter, améliorer et accélérer la confection de prothèses dentaires. Par
des moyens audiovisuels, vous pourrez voir le fonctionnement de chacun des produits
et comment vous pouvez les utiliser dans votre pratique de tous les jours.

Tous ceux qui assisteront à cette conférence recevront une caisse du produit Polident nettement frais;
gracieusement offert par GlaxoSmithKline.

Commandité par :
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4. Incorporation ou SENCRL de Denturologistes : Pas à
n’importe quelles conditions

Salle : ILES PERCÉES A

FRANÇAIS (SEULEMENT)

ME CHARLES DENIS (2 UFC)
Avocat depuis 1985, diplômé de la Faculté de droit de l’Université de Montréal, il
a complété par la suite son MBA au HEC. Il est associé chez RÉSO Gestion Corporative
Inc. un cabinet juridique spécialisé en droit corporatif. Il a participé à titre de
conférencier à de nombreuses séances de formation à la Chambre des notaires, à
l’Ordre des comptables agréés du Québec et au Barreau du Québec notamment, sur
l’application de la loi sur la publicité légale des entreprises et plus récemment, sur
les modifications apportées au Code des professions qui autorisent les professionnels
à exercer leurs activités professionnelles en société en nom collectif à responsabilité
limitée ou en société par actions. Pendant plusieurs années, il a enseigné le droit des
compagnies à Université de Sherbrooke et est professeur, depuis 1991, à l’École du
Barreau du Québec, dans le secteur du Droit des affaires. Il participe également
depuis quelques années à la rédaction de la collection de droit dans le secteur Droit
des affaires.

L’Ordre des denturologistes s’apprête à autoriser ses membres à exercer en société
par actions ou en société en nom collectif à responsabilité limitée. Le règlement sur
l’exercice en société prévoit que des personnes qui ne sont pas membres de l’Ordre
pourront devenir associées ou actionnaires de ces sociétés avec des denturologistes.
Le règlement établit aussi certaines conditions visant à assurer le respect de la loi et
la protection du public.

La connaissance de ces changements et de leurs répercussions sur l’organisation de
votre pratique professionnelle est essentielle pour les denturologistes qui voudront
profiter des avantages qui en résultent.

13h00 à 14h30

4
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5. « Le Moi inc. »

Salle : ILES PERCÉES A

FRANÇAIS (SEULEMENT)

SYLVAIN BOUDREAU (2 UFC)
Les milliers de personnes qui ont déjà assisté à une conférence donnée par Sylvain
Boudreau vous le diront : ce conférencier captivant sait transmettre mieux que personne
l’énergie exceptionnelle qui l’anime !

Détenteur d'un baccalauréat en relations industrielles, Sylvain Boudreau agit comme
conférencier depuis 1994. Reconnu pour ses qualités de communicateur et pour la
justesse de ses propos, il aime partager sa passion pour l'attitude gagnante et le
succès. Depuis 14 ans, il a développé un concept vivant, simple mais combien percutant:
LE MOI INC. 

Cette conférence se propose de rappeler à l’auditoire que toute personne est d’abord
et avant tout propriétaire et responsable d’une belle entreprise qu’est le «Moi inc »
et que chacun est responsable de son propre succès.

Tout au long de celle-ci, on y voit comment employer ses propres ressources intérieures
pour se dépasser et récolter le fruit de ses efforts, contribuant ainsi à enrichir la
perception de soi-même. On y réalise enfin, qu’il s’agisse d’une entreprise, d’une famille
ou de la société dans son ensemble, que le succès collectif passe avant toute chose
par l’accomplissement individuel.

Le contenu des conférences Le Moi inc évolue en fonction de l’actualité et du public
présent, toutefois une chose demeure; Sylvain Boudreau concentre toujours ses inter-
ventions sur deux points essentiels :

• Chacun possède en soi une valeur intrinsèque qui ne demande qu’à se manisfester;
• Chacun est responsable de ses propres réussites.

Commandité par :

15h00 à 16h30

5
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6. Le CAD-CAM et sa garantie

Salle : ILES PERCÉES BC

FRANÇAIS (TRADUCTION SIMULTANÉE)

JEAN ROBICHAUD (2 UFC)
Jean Robichaud, technicien dentaire depuis 1976, a ouvert son propre laboratoire
en 1978. Il fut l’un des premiers techniciens dentaires à croire en l’implantologie dès
ses débuts. En l’an 2000 il développa sa propre solution CAD-CAM et l’introduit dans
le marché en 2006 en fondant BioCad. Aujourd’hui la solution CAD-CAM de BioCad
inventée par Jean Robichaud, est vendue à travers de multiples pays autour du globe.

BioCad vous invite à vous poser ces quelques questions :

Qu’est-ce qui garantit que le produit CAD-CAM que j’ai demandé à mon laboratoire
sera le bon? 

Qu’est-ce qu’un produit CAD-CAM m’offre comme garantie pour le bien de mon
patient? 

Suis-je assuré que ce que j’offre à mon patient est ce qu’il y a de mieux?

Trouver toutes ces réponses dans cette conférence et voyez ce que BioCad vous offre
de nouveau pour offrir le meilleur à votre patient.

Commandité par :

15h00 à 16h30

6
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7. Les quatre temps de l’esthétique 
en prothèse amovible complète

Salle : ILES PERCÉES BC

FRANÇAIS (TRADUCTION SIMULTANÉE)

YVES GASTARD (2 UFC)
Né en 1959 à Rennes en France. Après obtention d’un baccalauréat en 1979, il obtient
son diplôme de Prothésiste Dentaire 3 ans plus tard. Après 5 ans d’activité libérale,
il intègre en 1988 le laboratoire du CHU de Rennes, dont il prend la direction 2 ans
plus tard, poste toujours occupé. Depuis 1992, chargé de cours pour les BTM & BTMS
à la Faculté des Métiers. En 1995, décroche son C.P.E.S. de P.A.C., et 2 ans plus tard
son D.U. de Prothèse Maxillo Faciale. Depuis 2000, il pilote le CPES de PAC, et anime
stages et conférences au niveau national.

La perte totale de l’organe dentaire génère un déficit esthético fonctionnel pour le
patient. Comme toute réhabilitation odontologique, la prothèse amovible complète
se doit d’offrir à l’édenté total, une réponse à cette double carence.

Volontairement, en gardant toujours à l’esprit les impératifs occluso fonctionnels
incontournables, nous nous focaliserons sur l’esthétique. Une iconographie, structurée
en quatre temps, illustrée de nombreux cas cliniques, permettra de mettre en évidence
des réponses aux doléances esthétiques. Techniques et matériaux seront évoqués tant
pour la gestion des dents factices que pour le parodonte prothétique : animation,
modification des formes et couleurs, caractérisation, morphologie et coloration de la
fausse gencive…

Commandité par :

09h30 à 11h00

7
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8. Le denturologiste et son client : 
comment éviter les situations difficiles

Salle : ILES PERCÉES A

FRANÇAIS (SEULEMENT)

CHRISTINE SIMARD (2 UFC)
Christine Simard est titulaire d’un baccalauréat en psychologie, option industrielle,
et possède une formation en technologies de l'éducation et en programmation
neurolinguistique. Elle a également une attestation en «Active Learning», utilisée pour
une meilleure stratégie pédagogique. En tant que pionnière dans l’implantation de
centres d’appels au Québec chez les clients de Bell Canada, elle a été appelée à
organiser et implanter des technologies et savoir-faire auprès de centres d’appels au
Moyen-Orient et en France. Elle a également travaillé au Mexique et au El Salvador.
Polyglotte, elle a fondé une entreprise d’exportation d’équipement et de savoir-faire
en gestion de la relation clients et a également été formatrice, conférencière et
consultante en service à la clientèle tant au Canada qu’à l’étranger.

Cette conférence permettra aux participants de découvrir certaines méthodes d'écoute
active face aux doléances d’un client mécontent ou irrité menant à une gestion plus
efficace d’une communication parfois difficile afin de récupérer sa confiance.
• Ce qu’est le service aux clients 
• Ce qu’il faut connaître 

- Les types de clients difficiles : 9 types (du dictateur au manipulateur)
• Ma position psychologique 
• L’écoute, la voix, les questions, le courrier 
• Dire non 
• Les objections
• Le langage d’influence
• Attitudes à avoir 
• Quelques techniques

09h30 à 11h00

8
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9. Une technologie futuriste pour le partiel

Salle : ILES PERCÉES BC

FRANÇAIS (TRADUCTION SIMULTANÉE)

RABIH FAKHOURY (2 UFC)
Technicien dentaire diplômé du Collège Édouard Montpetit en 1989, Monsieur Rabih
Fakhoury a géré son propre laboratoire dentaire pendant neuf ans. Il a ensuite été
embauché par le Laboratoire Dentaire Summum comme directeur de laboratoire,
poste qu’il occupe depuis maintenant 12 ans (1996). Monsieur Fakhoury mise beaucoup
sur la recherche et le développement, il est constamment à l’affût des découvertes
importantes et des études prometteuses de l’industrie de la dentisterie afin que le
laboratoire se maintienne toujours à la fine pointe de la technologie.

Le Laboratoire dentaire Summum est fier de vous présenter une toute nouvelle technologie.
En collaboration avec Sensable, voyez comment fabriquer des pièces squelettiques
métalliques assisté par ordinateur.

Commandité par :

13h00 à 14h30

9
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10. Pour tout savoir sur la discipline (2 UFC)

Salle : ILES PERCÉES A

FRANÇAIS (SEULEMENT)

Vous voulez savoir comment se déroule une séance du comité de discipline !

Assister à une simulation d’audience devant le comité de discipline sur les infractions
suivantes :

1) Le ou vers le ________________, n’a pas répondu dans les délais demandés à la
correspondance du syndic du ____________, concernant une enquête à l’égard
de son patient Monsieur Tartanpion; le tout contrairement à l’article 63 du code
de déontologie de l’Ordre des denturologistes du Québec.

2) À, le ou vers le ____________, entraver le travail du syndic dans le cadre de son
enquête concernant Monsieur Tartanpion en lui fournissant de faux documents ou
de fausses informations; le tout contrairement aux articles 114 et 122 du Code
des professions du Québec.

3) À déterminer….

De l’assignation à comparaître à la décision finale. Toutes les explications et renseignements
nécessaires à la compréhension de la procédure disciplinaire et ses conséquences.

• Preuve du plaignant
• Preuve de l’intimé
• Plaidoirie
• Décision sur culpabilité ou non
• Représentation sur sanction (si nécessaire)
• Décision du comité sur sanction (si nécessaire)
• Avis de publication
• Conséquence de l’application de la Loi 86

(information relative à l’exercice de la profession)

Le procès simulé sera tenu devant des membres du comité de discipline et les procureurs
qui agiront devant eux seront Me Jean-Claude Dubé, procureur du plaignant et Me
Patric De Niverville, procureur de l’intimé. Ces derniers seront aussi disponibles pour
répondre à vos questions.

AFIN D’ÉVITER QU’UNE MAUVAISE EXPÉRIENCE 
DEVIENNE UNE EXPÉRIENCE DOULOUREUSE !!!!

13h00 à 14h30

10
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11. La prothèse Bio-logique BLP

Salle : ILES PERCÉES A

FRANÇAIS (SEULEMENT)

ANNE-MARIE WEHRUNG (2 UFC)
Anne-Marie Wehrung est titulaire d’un Brevet de maîtrise (III) en prothèses dentaires.
Depuis septembre 2002, elle est conseillère technique pour la société VITA Zahnfabrik
dans le nord-est de la France. Elle est responsable des cours de prothèse amovible
complète pour la France, le Benelux, la Grande-Bretagne et le Canada francophone.
Elle a enseigné en prothèses dentaires au C.F.A. d’Eschau et elle a aussi travaillé
dans divers laboratoires de France et d’Allemagne.

Les dents VITA PHYSIODENS
• Historique
• Les VITA PHYSIODENS
• Le matériau des dents VITA
• L‘individualisation des dents artificielles
• Film sur la réalisation des dents VITA

La prothèse Bio-logique : la philosophie d’occlusion du Dr. End

Résumé du séminaire du Dr. End de 2007 à Montréal

Commandité par :

15h00 à 16h30

11
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12. Un nouveau matériau révolutionnaire 
pour implants dentaires

Salle : ILES PERCÉES BC

ANGLAIS (TRADUCTION SIMULTANÉE)

MICHAEL COLLINS, VICE-PRÉSIDENT, (2 UFC)
RECHERCHE ET DÉVELOPPEMENT
Michael Collins a été nommé à titre de vice-président, recherche et développement, de
Zimmer Dental en octobre 2004. Il s’est joint à Zimmer en 2000 à titre d’ingénieur
principal de projets au sein du groupe de développement hanches et a été promu à
titre d’ingénieur principal en janvier 2002. En 2003, M. Collins se joignait au groupe
américain de commercialisation hanches acétabulaires où il agissait à titre de chef des
produits du portefeuille complet des hanches acétabulaires.

Avant d’entamer sa carrière chez Zimmer, M. Collins était directeur de l’ingénierie pour
Kinetikos Medical Inc., une entreprise en démarrage dans le domaine de l’orthopédie
des hanches située à San Diego en Californie.

M. Collins est détenteur d’un baccalauréat en génie mécanique scientifique de la Purdue
University, d’une maîtrise en génie biomédical de l’Université d’Akron et d’un MBA de
la Ball State University. 

Dès l’antiquité, la quête pour un matériau d’implants solide et biocompatible débutait
et elle se poursuit toujours. Les recherches ont démontré que divers traitements auxquels
on peut soumettre les surfaces solides peuvent améliorer l’apposition osseuse. Toutefois,
ils ne représentent que des faciès variés d’une même méthode d’ancrage. Cette
conférence traitera d’une nouvelle méthode d’ancrage révolutionnaire en émergence
qui permet la régénération osseuse à même la surface de l’implant.

Commandité par :

15h00 à 16h30

12
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13. Daniel en rappel

Salle : ILES PERCÉES A

FRANÇAIS (SEULEMENT)

DANIEL LÉVEILLÉ, d.d. (2 UFC)

Pour plus d’information, voir page 34

Tous ceux qui assisteront à cette conférence recevront une caisse du produit Polident nettement frais;
gracieusement offert par GlaxoSmithKline.

Commandité par :

08h30 à 10h00
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Rôle de la nutrition dans la prévention du cancer

Salle : ILES PERCÉES ABC

FRANÇAIS (SEULEMENT)

DR RICHARD BÉLIVEAU (2 UFC)
Le Dr Béliveau, titulaire de la Chaire de neurochirurgie Claude-Bertrand à l’Hôpital
Notre-Dame et titulaire de la Chaire en prévention du cancer à l’UQAM, est directeur
du laboratoire de médecine moléculaire au service d’hémato-oncologie de l’Hôpital
Sainte-Justine. Il est aussi l’auteur des deux ouvrages à succès « Les aliments contre
le cancer » et «Cuisiner avec les aliments contre le cancer ».

Les objectifs poursuivis par cette conférence sont d'introduire les concepts les plus
récents en oncologie, de présenter les bases scientifiques et médicales de la prévention
du cancer, de décrire la liste des alicaments présentant le meilleur potentiel anti-
cancéreux et de transférer ces concepts à la pratique médicale, par des suggestions
simples et réalistes.

Présenté par :

En collaboration avec le gouvernement du Québec

Entrée libre

19h00 à 20h30

M E R C R E D I ,  L E  1 7  S E P T E M B R E  2 0 0 8

ÉVÉNEMENTS SPÉCIAUX



Conférence de presse

HOCKEY QUÉBEC – IMPORTANT PARTENARIAT

Salle : PIERRE BOUCHER

FRANÇAIS (SEULEMENT)
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J E U D I ,  L E  1 8  S E P T E M B R E  2 0 0 8

11h30

5 à 7 sur la terrasse

Commandité par :

Entrée libre (Bar payant)

17h00

V E N D R E D I ,  L E  1 9  S E P T E M B R E  2 0 0 8

S A M E D I ,  L E  2 0  S E P T E M B R E  2 0 0 8

Soirée de Gala
Souper -  Discours et hommages

- Nomination du denturologistes québécois de l’année
- Nomination du denturologistes canadien de l’année

Salle : CONGRÈS BC                 Coût : 100$/pers.

19h00

Souper-conférence

Salle : ILES PERCÉES BC

FRANÇAIS (TRADUCTION SIMULTANÉE)

Le Fascinateur Messmer, maître de l’hypnose… et du rire, vous invite à venir vivre
des expériences hors du commun, drôlement mystérieuses, mais surtout aux limites
du surnaturel. Son pouvoir de suggestion amène les spectateurs aux confins de leur
subconscient. Une expérience de vie!

Commandité par :

Coût : 90$/pers.

17h30

ÉVÉNEMENTS SPÉCIAUX -  GALA
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EXPOSANTS -  PLAN DE SALLE

3M ESPE 63

Académie 
d'implantologie dentaire* 43-44-45-46-47-48

AD 2000 34

Ass. Denturologistes du Canada 6

Ass. Denturologistes du Québec 1-2

Aurum Crest Dental Laboratories 58

Bego Canada 18

ENSEMBLE VERS LE SUCCÈS

Depuis plus de 100 ans, BEGO et les professionnels de la santé
collaborent à un objectif précis: offrir aux patients des
restaurations de haute qualité qui améliorent très nettement leur
qualité de vie. 

BEGO Canada y participe en proposant des matériaux, des
appareils, un savoir-faire et des innovations à la hauteur de cet
objectif. Venez en très grand nombre au Symposium National
2008 pour découvrir l'INTEGRALité de notre SELECTION de dents
grâce à l'arrivée de notre nouvelle et prometteuse ARTEGRAL, tout
en bénéficiant de nos nombreuses offres. Ensemble, prenons les
décisions aujourd’hui qui détermineront le succès de demain.

Tel : 1.800.463.2680
www.begocanada.com
info@begocanada.com

BioCad* 20

BioHorizons Canada 19

Biomet 3i Canada Inc. 10

Cami Distribution 8

Canadent Évolution 9

Central Dentaire Ltée* 29-30-31-32

CSST 4

« Certains alliages de nickel-chrome contiennent du
béryllium. Toute exposition actuelle ou passée peut affecter
votre santé. Pour en savoir plus, adressez-vous aux spécialistes
de la CSST. »

CTRL Progident 65

Cuspident* 14

CuspiDent vous souhaite la bienvenue, au Symposium National 2008.
Depuis son ouverture, CuspiDent est synonyme de continuité. Venez
nous rencontrer à notre kiosque, nous vous présenterons nos nouveautés.

580, rue Barkoff, suite100, 
Trois-Rivières (Québec) G8T 9T7
Téléphone: 819 379.2425  Télécopieur: 819 379.2925
Sans Frais: 1 888 379.2425
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EXPOSANTS

Dale Parizeau LM* 51

DenPlus 55-56

Dent-Line of Canada Inc. 3

Dentsply Canada Ltd.* 39-40-41-42

Design Joanne Martin 66

GlaxoSmithKline Consumer Healthcare Inc.* 25-28

Henry Schein* 23-24

Implant Direct LLC* 27

Ivoclar Vivadent Inc.* 49

Joly et Lanois Lab. Dent. 67

Le laboratoire et notre personnel qualifié vous proposent des produits
de qualité tels que: barre hygiénique, crochet transparent, plaque
occlusale thermoplastique. Joignez-vous à notre équipe gagnante.

150 Grande-Côte
Rosemère, Qc
J7A 1H3
Tél.: 450-434-4634
Fax: 450-434-0152

Laboratoire Cératitane* 38

Laboratoire dentaire Concorde Canada inc. 52

C’est avec une expertise aussi qu’une renommée traditionnelle que
le Laboratoire Dentaire Concorde Canada vous offre depuis presque
25 ans des produits de qualité à la fine pointe de la technologie.

Laboratoire dentaire Summum* 21-22

Laboratoire dentaire Zirconia* 54

Le Dr Marc Tremblay et son équipe tiennent à remercier les dentu-
rologistes collaborateurs pour leur implication en implantologie.

La Capitale* 51

Lafond Desjardins inc. & Ass. 13

Luniforme 17

MIS Implants Canada 68

Nobel Biocare* 50

Novadent 15-16

Ordre des denturologistes du Québec 11-12

Patterson Dentaire* 35

Des implants, pour le confort du patient… Lors de l’événement
incontournable du Symposium, Patterson mettra de l’avant «l’implan-
tologie» en vous initiant au Système, BASIC Dental Implants,
avec son fondateur, Dr Americo Fernandes. Venez nous rencontrer !

Philips Sonicare 59

Produits J.A.D. inc. /Renew 7

Progitek dev inc. 5

Société d'Implantologie Dentaire* 33

Southern Implants 60

Specialized Office Systems 61

Sunstar Canada* 53

Aloclair devient Canker-X

Sunstar Canada tient à informer tous les denturologistes, nombreux
à recommander le produit Aloclair pour soulagement de la douleur
des lésions buccales, que le nom seulement a été modifié pour
s’appeler maintenant Canker-X.

Disponible sans ordonnance, Canker-X (exactement la même formulation
que Aloclair) soulage efficacement et rapidement la douleur causée
par les chancres et toutes irritations suite à une nouvelle prothèse
ou tout autre appareil buccal irritant. (Voir la publicité et les détails
dans l’annonce incluse dans cette parution du Denturo.)

Swiss NF Metals, Inc. 57

Vident* 26

Westan Dental Poducts 64

Zhermack/Led Dental /SDI 62

Zimmer Dental Corp.* 36-37

Liste au moment de l’impression - Les chiffres indiquent les numéros de kiosque - * Indiquent les commanditaires.
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Las Vegas - septembre 2009
6e Symposium mondial 
de la denturologie

Québec Air Force
Journée de
formation offerte 
par Les denturologistes du Québec
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L’Association des denturologistes du Canada a publié
un dépliant définissant les modalités d’utilisation par
les denturologistes du nouveau service DACnetMC, le
réseau électronique de demandes d’indemnisation

d’assurance. Lors du Symposium National 2008, vous pourrez
vous procurer ce dépliant au kiosque de l’Association des
denturologistes du Canada (kiosque no. 6).

Nous avons le plaisir d’annoncer qu’un projet pilote est pré-
sentement enclenché avec ESI et les Assurances Desjardins,
firme à laquelle collaborent nombre de denturologistes du Québec;
ce projet sera amplement développé à l’occasion du Symposium.
Une bonne nouvelle arrive rarement seule; l’ADQ apprenait la
volonté de notre assureur, La Capitale, d’intégrer les denturo-

logistes à la liste des professionnels par l’entremise de leur
fournisseur ÉMERGIS. 

À cela s’ajoute l’offre de AD2000, entreprise québécoise, proposant
un logiciel permettant de transmettre électroniquement les
demandes d’assurances  auprès de DACnetMC. Nous invitons les
denturologistes à profiter de la promotion exceptionnelle d’une
durée limitée de AD2000 pour configurer votre ordinateur et
lui permettre d’être fonctionnel avec DACnetMC.

Nous vous convions à assister à la conférence de notre Président,
Martin Damphousse, d.d., jeudi, le 18 septembre, à 09h30 (Salon
Îles Percées A).

On vous l’annonçait dans l’édition Printemps 2008 
de votre magazine le denturo; maintenant, c’est fait.

DACnetMC, une réalité



Trio®

Uno. Duo. Trio!®

Disponible bientôt !

www.ivoclarvivadent.ca
Contactez votre représentant régional en composant le 1-800-263-8182.
©2008 Ivoclar Vivadent, Inc. Trio is a registered trademark of Ivoclar Vivadent.

1 0 0 %  S A T I S F A C T I O N  
GARANT IE !
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L
a continuité de l’entreprise est une préoccupation de

tous les jours; 70% des dirigeants actuels ont plus de

50 ans, 70 % d’entre eux vont prendre leur retraite

dans les 10 prochaines années et plus de 60 % de

ceux-ci n’ont malheureusement pas de relève désignée.

Le transfert des connaissances et le plan stratégique qui assureront

la pérennité de l’entreprise, passent par une bonne planification

de base et la convention d’actionnaire s’avère un choix judicieux.

Pour assurer cette continuité, la convention d’actionnaire est

primordiale. Dans un contexte de relève, elle peut prévoir pour

un enfant, un dirigeant ou encore un employé clef de s’intégrer

dans l’entreprise dans le cadre d’un plan de transition. 

La convention entre actionnaires a pour but, entre autres,

d’établir la méthode de calcul de la valeur des actions advenant

un transfert d’actions. L’objectif est de prévoir les transactions

en cas de décès ou d’invalidité de même que l’utilisation des

produits d’assurance-vie et d’invalidité.

La convention vous permettra d’établir les règles de régie interne

telles que :

• la nomination et la composition du conseil d’administration;

• la nomination d’observateur;

• la nomination d’administrateur externe;

• le droit de veto;

• le droit de suite : protection d’actionnaire minoritaire;

• le droit d’entraînement : protection pour l’actionnaire

majoritaire;

• le retrait des affaires et tous les impacts;

• les clauses diverses: clause pénale, clause de non-concurrence,

clause de non sollicitation, libération des cautionnements,

fin de la convention et les dispositions générales;

• l’établissement du prix des actions, la clause d’arbitrage.

La convention d’actionnaire vous permettra également de prévoir

la mise en place de votre équipe de relève, d’installer les outils

nécessaires à la gestion qui faciliteront la continuité des opérations,

d’avoir une vision claire du futur, d’assurer la mission de votre

entreprise et de faire un plan de transmission des connais-

sances et des opérations. 

En cas d’absence de convention, la première victime est toujours

l’entreprise, car les lois provinciales et fédérales ne peuvent

forcer le rachat des actions. Le but est de prévoir l’imprévisible.

L’expertise et les partenaires stratégiques d’un bon conseiller

financier sauront vous aiguiller sur une planification réfléchie

et réaliste de relève d’entreprise tout en assurant votre sécurité

financière personnelle. 

Quand avez-vous rencontré votre planificateur financier la

dernière fois pour parler de tout cela?

La convention d’actionnaire 
dans un contexte de relève d’entreprise

Planification financière pour les professionnels, les cadres et les propriétaires d’entreprise

LL’engaengagement dudu Groupeoupe Investorsestors.MCL’engagement du Groupe Investors.MC

1. Nous commençons par le plus important : vous.
2. Nous vous parlons franchement.

3. Nous le mettons par écrit.
4. Nous obtenons des résultats.

« Pensez à nous comme votre 

  équipe de spécialistes en 

   placement, en fiscalité et en 

   planification de la retraite.»

Services Financiers Groupes Investors Inc.

Cabinet de services financiers

DANIEL GIROUX, Directeur de division   
daniel.giroux@groupeinvestors.com  •  Tél.: (418) 654-1411   
3075, ch. Quatre Bourgeois, Suite 104, Sainte-Foy (Québec)  G1W 4Y5
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Le couvre-chaussure automatique de la compagnie KENBUR

C’est la trouvaille que Daniel avait choisie comme sujet de sa chronique
dans la présente édition du denturo. Nous vous invitons plutôt à assister
à la conférence de Daniel au cours de laquelle il vous la présentera et vous
en fera la démonstration.

Selon les membres, Les trouvailles de Daniel est la chronique
la plus lue de votre magazine le denturo, celle pour laquelle
les lecteurs manifestent le plus d’intérêt.

À l’occasion du Symposium National 2008, Daniel livrera une
conférence jeudi, le 18 septembre de 13h00 à 14h30, pour y
faire la présentation de nombreux outils qu’il a dénichés dans
sa recherche constante de nouveautés pour faciliter (ou pour
agrémenter…) nos actes de pratique. Pour permettre au plus grand
nombre de découvrir les nouveautés que Daniel dévoilera, la
conférence sera répétée le samedi, 20 septembre de 8h30 à
10h00, sous la forme d’un déjeuner-conférence. (Telle reprise
de conférence est une première dans une rencontre de cette
envergure).

Bien plus, un dépliant SPÉCIAL sera produit  donnant tous les
détails sur les Trouvailles qui seront exhibées au cours de la
conférence :

• Photographie de chaque produit
• Description sommaire
• Endroit où se le procurer
• Prix de détail suggéré, avec l’offre soit de l’ADQ 

ou de la compagnie

Ce dépliant sera remis après la conférence, et Daniel se rendra
disponible au kiosque de l’ADQ pour présenter certains de ses
produits.

Venez encourager Daniel qui consacre un temps fou à vous dénicher
des trouvailles.

Tous ceux qui assisteront à cette conférence recevront une caisse du produit
Polident nettement frais; gracieusement offert par GlaxoSmithKline.

Commandité par :

Pour plus d’information, voir page 34

Daniel Léveillé, d.d.
Administrateur

Les trouvailles
de Daniel

…au Symposium National 2008
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D
ans cette chronique de la présente édition de votre
magazine, le truc que nous vous présentons nous
vient de loin : du Liechtenstein. Suite au voyage de
formation IVOCLAR VIVADENT en mai dernier, ce

sont les vingt-six denturologistes présents qui nous en ont fait
part, ceux-ci étant revenus emballés par la simplicité et l’efficacité
du procédé, et surtout enthousiasmés par le résultat obtenu.

Nous connaissons tous ces moments de frustration qui nous
agressent lorsque la prothèse «démouflée» se présente avec des
aspérités, terne, sans éclat, en somme, très souvent, sans l’apparence
désirée.

Nous vous présentons donc cette trouvaille qui consiste à
utiliser le  «foam» de l’emballage des dents reçues du distributeur
et de couper ce « foam» en sept languettes d’environ 1 cm de
largeur; vous prenez un mandrin ayant à son extrémité un
disque fixé à l’aide d’une vis, vous retirez le disque et, à la place,
vous fixez les sept languettes avec la vis et le tout se transforme
alors en polisseuse à cirage.

Ainsi, lorsque le montage des dents est terminé, avant d’investir
votre cas, vous passez votre «mandrin à languettes» sur la cire
pour la polir, de même que sur les dents pour les nettoyer, et
vous obtenez un produit fini avant investissement d’une qualité
exceptionnelle que vous serez fier de remettre à votre patient.
C’est un procédé tout simple, qui ne prend que quelques instants,
qui donne un résultat fantastique et vous permet de sauver temps
et argent. Plus que des mots, le reportage photographique qui
suit est des plus éloquents.

N’oubliez pas de me faire part de vos idées, de vos trucs et de
vos suggestions! Merci! (etoile.m-f@videotron.ca)

«Trucs et Astuces»
LE TRUC DU LIECHTENSTEIN
Polir son cirage…

Michel Choquette, d.d.
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Le 17 juillet dernier, les denturologistes de la grande
région de la Mauricie répondaient à l’invitation que
leur avait lancée notre collègue Marie-Andrée Sauvageau,
d.d., et assistaient à une soirée de formation sur l’arti-

culateur STRATOS 300 donnée sous l’égide de la société Ivoclar
à l’Auberge du Lac St-Pierre, Trois-Rivières; les influences du
Liechtenstein se faisant encore sentir.

« Miscere utile ad discendum » (Mêler l’utile à l’agréable),
Marie-Andrée s’est assurée le succès de son initiative en offrant
aux participants de se rencontrer à nouveau le lendemain à
l’occasion d’un tournoi de golf que certains ont sur le champ
baptisé l’« Omnium M-A Sauvageau »; ce fut une activité des
plus appréciées dont le succès permet de croire que ce n’était
peut-être là qu’une première édition.

Mettre de l’avant et conduire des activités au bénéfice de ses
collègues, nous nous devons de reconnaître que cela exige de la
détermination, que ça nécessite du courage; mais, nous pouvons
tout simplement ajouter que cela coule de source d’un grand
amour du métier et de la volonté de rappeler à ses consoeurs
et confrères que, même étant professionnel autonome – et en
majorité praticien solitaire –, nous n’en demeurons pas moins
membre d’une grande famille dans la pratique de la denturologie
et que, à cet égard, ayant un devoir d’entraide, nous pouvons
toujours compter les uns sur les autres; ce que Mme Sauvageau
a démontré d’éloquente façon.

Bravo Marie-Andrée.

Marie-Andrée Sauvageau, d.d.
Denturologiste engagée,… leader naturelle

Notre collègue 
Marie-Andrée Sauvageau, d.d.,
lors du voyage de formation 
au Liechtenstein en mai dernier

Démonstration de l’articulateur STRATOS 300 de Marc Michaud, d.d.

Nos consoeurs Marie-Andrée Sauvageau, d.d., et Diane Lefebvre, d.d.,
attentives aux explications.



En tant que membre de 
l’Association des 
denturologistes du Québec, 
vous avez accès à un programme
d’assurance conçu expressément
pour vous.

Vous pourrez profiter d’un taux 
de groupe privilégié très avan-
tageux et vous y trouverez toutes
les protections étendues dont
vous avez besoin : 

Alors, il n’y a pas à hésiter,
communiquez sans tarder avec
Dale-Parizeau LM 
en composant sans frais 
le 1 877 807-3756.
Vous avez tout à y gagner !

Ce programme est le seul 
programme recommandé 
par l’Association, 
et Dale-Parizeau LM en est
le distributeur exclusif.

Donnez 
du mordant  

à vos assurances

• assurances auto-habitation
• assurances-vie, accidents,  

salaire
• assurance médicaments
• assurance juridique
• assurance des entreprises
• assurance voyage

P R O G R A M M E  D ’ A S S U R A N C E S  P O U R  L E S  M E M B R E S  D E  L ’ A D Q

À votre service, partout au Québec,
composez sans frais, le :

1 877 807-3756
www .dplm.com
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En juin dernier, Stéphanie Brousseau était accueillie au sein du Conseil d’administration
de l’Association en qualité de représentante des étudiants au département de denturologie
du CEGEP Édouard-Montpetit. Au cours des deux dernières années, les administrateurs avaient
apprécié la qualité des interventions de madame Isabelle Lefebvre, d.d., Les premières observations
de Stéphanie ont montré qu’elle assumera avec distinction la succession d’Isabelle. Demeurant
à Longueuil, Stéphanie en est à sa troisième année d’études en denturologie. Son objectif
en acceptant de joindre le CA de l’ADQ est d’être le lien de communication des vues, des
besoins et des aspirations des étudiants en denturologie.

Bienvenue Stéphanie, nous sommes des plus heureux de t’accueillir dans l’équipe.

Stéphanie Brousseau
Nouvelle représentante des étudiants au Conseil d’administration

Par la même occasion, nous adressons les plus chaleureux remerciements à l’endroit d’Isabelle
Lefebvre pour son précieux apport aux réflexions du Conseil. Ses propos sur l’évolution de la
profession et l’attitude des futurs denturologistes face aux problèmes nouveaux auxquels ils sont
confrontés, attestaient de sa préoccupation première à faire connaître et à demander solutions
aux difficultés que  pourraient rencontrer  les étudiants qu’elle représentait. Tous ceux qui ont le
privilège de connaître Isabelle peuvent témoigner de son ardeur et de sa ténacité à faire valoir
et faire accepter un point de vue qu’elle estime répondre à la problématique présentée dans l’étude
d’un dossier, attitude que les administrateurs de l’Association ont particulièrement appréciée.

Nous lui adressons tous nos vœux des plus grands succès et surtout de grande satisfaction dans
la pratique de la denturologie. 

Merci, Isabelle

C’est avec un grand honneur que nous vous invitons à participer
au Dent AtlanTech Summit (Conférence Officielle du Canada
Atlantique pour les Techniciens et Denturologistes du domaine
dentaire), banquet et (possibilité d’un tournoi de golf) qui aura
lieu du 28 au 30 mai 2009 à l’Hôtel Crowne Plaza, Moncton
(Nouveau-Brunswick).

Si vous êtes intéressés à participer au Dent Atlan-Tech Summit, s’il vous plaît, nous laisser
savoir le plus tôt possible car les places sont limitées. Prix pour le banquet et (possibilité)
du Tournoi de golf seront à déterminer.

Nous espérons voir plusieurs professionnels du domaine dentaire participer à cet événement.

Faire parvenir votre réponse par courriel à claudetteboudreau@nb.aibn.com ou composer
le (506) 727-7411.

Daniel J. Robichaud, DD
Président
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La publicité GSK  
L’entreprise mondialement 
reconnue retient la complicité 
de deux denturologistes diplômés 
pour produire leur nouvelle publicité 
Tous les collègues ont sûrement eu l’occasion au cours des
derniers mois de visionner la publicité télévisée élaborée par
GlaxoSmithKline pour annoncer leur nouveau nettoyant anti-
bactérien Polident® nettement frais™. Comme vous l’avez
remarqué, pour être le porte-parole francophone de cette campagne
de publicité, la compagnie GSK, parmi plusieurs candidats, a
sélectionné Martin Damphousse, d.d., président de l’ADQ.

Notre confrère a exprimé son appréciation d’avoir pu apporter
sa collaboration à cette entreprise de renommée internationale
et, pendant trois jours à la mi-décembre 2007 à New York, d’avoir
vécu une telle expérience aussi intéressante qu’enrichissante. La
version anglaise a été tournée par un denturologiste américain
de Washington. M. Damphousse s’est dit aussi privilégié de
collaborer à certains projets de recherches et études sur le produit
Polident® nettement frais™.



Lundi, le 11 août dernier, au Club de golf St-Raphaël de l’île Bizard,
en enregistrant un pointage de 60, soit onze sous la normale, le
«quatuor de la denturologie» a remporté les honneurs lors du tournoi
«pro-am» qui précédait la cinquième édition de l’Omnium de Montréal-
Desjardins. Ce quatuor était composé de Ghislain Arsenault, Eric
Wang, golfeur professionnel de Los Angeles, Marie-Andrée Sauvageau,
d.d., (ex-Secrétaire de l’ADQ) et Martin Damphousse, d.d., Président
de l’ADQ.

À propos de…… 
Félicitations aux
représentants 
de la denturologie

L’Omnium de 
Montréal-Desjardins 
a couronné 
ses champions
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OFFRE D’EMPLOI

Montréal. Recherche denturologiste avec expérience pour temps
plein. Clientèle bien établie. Contactez Donald au (514) 277-9065 ou
(514) 944-9065 (cell).

Au laboratoire de Longueuil. Denturologiste ou technicien(ne)
dentaire recherché(e) pour temps plein. Je recherche une personne
dynamique, minutieuse, polyvalente, fiable et ponctuelle. Le travail
consiste surtout à faire des cirages, des mises en moufles, polir les
prothèses, fabriquer les porte empreintes, les plaques, etc. À la clinique
de Montréal, le travail consiste à effectuer la coulée des modèles,
du cirage, les réparations, la stérilisation et répondre au téléphone,
etc. L’expérience serait un atout. Si cela vous intéresse, je vous invite
à communiquer avec moi au (514) 353-3368 pour me laisser vos
coordonnées et votre disponibilité.

À VENDRE

Équipement de bureau, chaises, lumières, crachoirs, stérilisateur, moteur,
équipement de laboratoire. Pour plus de renseignements contactez
Fernand Côté au (450) 664-1836.

Chaise de dentiste Marus Pro 60-110. Ensemble complet avec lampe,
plateau et crachoir. Bleue. Achetée en 2001, 1600$. Pour infos composez
le (819) 568-4616.

BUREAU À PARTAGER

Recherche espace à louer avec d’autres denturologistes dans la
région de Montréal & Laval, 3-4 jours par semaine. Aussi, possibilité
de partager bureau dans le Vieux-Montréal. Conditions à discuter.
Confidentialité assurée. Contactez Guy au (514) 397-0616.
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INDEX DES ANNONCEURS
PARTENAIRES PAGE TÉLÉPHONE SITE WEB
AD2000. . . . . . . . . . . . . . . . . . 58 . . 800-276-9697 . www.ad2000.info/indexFr.html
BEGO . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 41 . . 800-463-2680 . . . . . . . . . . www.bego.com
BioCad . . . . . . . . . . . . . . . . . . 29 . . 418-683-8435. . . . . . . . . . . www.biocad.ca
BIOHORIZONS. . . . . . . . . . . . . 47 . . 866-468-8338 . . . . . www.biohorizons.com
BIOMET 3i. . . . . . . . . . . . . . . . 57 . . 800-363-1980 . . . . . . . www.3icanada.com
Central Dentaire. . . . . . . . . . . 55 . . 800-268-4442 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
CuspiDent. . . . . . . . . . . . . . . . . 4 . . 888-379-2425 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
Dale Parizeau LM . . . . . . . . . . 68 . . 877-807-3756 . . . . . . . . . . www.dplm.com
DenPlus . . . . . . . . . . . . . . 36 - 37 . . 888-344-4424 . . . . . . . . www.denplus.com
Dentsply . . . . . . . . . . . . . . 6 - 33 . . 800-263-1437. . . . . . . . www.dentsply.com
Dr Jean-François Bélanger . . . 10 . . 800-798-4675 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
Dr Luc Chaussé. . . . . . . . . . . . . 3 . . 800-263-3368. . www.implantsdentaires.ca
Dr Marc Tremblay . . . . . . . . . . . 8 . . 877-336-8763 . . . . www.mesimplants.com
Dr Sasan Bayat. . . . . . . . . . . . 71 . . 514-769-8813 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
GlaxoSmithKline 5 - 21 - 22 - 23 . . 800-268-5747. . . . . . . . . . . . www.gsk.com
Groupe Investors . . . . . . . . . . 60 . . 418-654-1411 . www.groupeinvestors.com
Henry Schein . . . . . . . . . . . . . 17 . . 800-496-9500 . . . . . . www.henryschein.ca
Ivoclar . . . . . . . . . . . . . . . . . . 59 . . 514-883-4390 . . www.ivoclarvivadent.com
Lab. Exacto . . . . . . . . . . . . . . . 61 . . 800-859-6580 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
Lab. Groupe Dentachrome . . . 70 . . 800-463-5764 . . . . . www.dentachrome.ca
Lab. Lafond & Desjardins . . . . 48 . . 800-361-2145 . www.lafonddesjardins.com
Lab. M.J. . . . . . . . . . . . . . . . . . 66 . . 800-667-5226 . . . . www.labodentaire.com
Lab. Summum. . . . . . . . . . . . . 44 . . 800-578-6686 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
Le Scandinave Spa . . . . . . . . . 56 . . 888-537-2263. . . . . . www.scandinave.com
Myerson . . . . . . . . . . . . . . . . . 64 . . 800-423-2683 . . . www.myersontooth.com
N.B. Denturists Society. . . . . . 69 . . 506-727-7411 . www.nbdenturistsociety.ca
Nobel Biocare . . . . . . . . . . . . C4 . . 800-939-9394 . . . . www.nobelbiocare.com
Novalab . . . . . . . . . . . . . . . . . C3 . . 800-474-6682 . . . . . . . www.novadent.com
Patterson . . . . . . . . . . . . . . . . 50 . . 800-363-1812 . . . www.pattersondental.ca
Sunstar . . . . . . . . . . . . . . . . . . 43 . . 800-265-7203. . . . . . www.GUMbrand.com
Vident. . . . . . . . . . . . . . . . . . . 15 . . 800-263-4778 . . . . . . . . . www.vident.com
Webster & Fils . . . . . . . . . . . . . 7 . . 800-567-5604. . . . . . . . . . www.webster.ca
Zimmer Dental Corp. . . . . . . . C2 . . 800-265-0968 . . . www.zimmerdental.com

À propos de…… 
RAPPEL  -  RAPPEL  -  RAPPEL  -  RAPPEL
Assemblée générale des membres de 
L’ASSOCIATION DES DENTUROLOGISTES DU QUÉBEC
À l’Hôtel Mortagne
Salon Îles Percées BC, 1228, rue Nobel, Ville de Boucherville • Samedi, le 20 septembre, à 10h00






